Resande sdljare / kundutvecklare
med stort intresse for hudvard

Brinner du for skonhet och forsaljning?
Nu har du chansen att bli en del av vart framgangsrika team!

Om Kraft Group

Kraft Group grundades 1991 av Petra, Johan och Robert Kraft och ar idag en av Sveriges ledande
distributorer inom professionell skonhet. Med en passion for harvard, hudvard och makeup
arbetar vi langsiktigt med utvalda aterforsaljare och erbjuder marknadens basta produkter och
behandlingar. Var produktportfolj bestar av 14 internationella varumarken pa den svenska
marknaden inom premium hud- och harvard. Nagra av vara ledande varumarken ar Davines,
Unite och label.m inom harvard samt Medik8, PUR, Bioline Jat, Comfort Zone, Skin Regimen,
och Algologie inom hudvard. Huvudkontoret ligger i Malmd, men vi har dven kontor i Stockholm.
Vi dr 65 medarbetare och omsatter cirka 150 Mkr. Utover detta driver vi aven Lenhud, vara egna
hudvardssalonger, pa fyra platser i Sverige.

Vart samarbete med aterforsaljare

Vi samarbetar nara med 6ver 1000 frisor- och hudvardssalonger samt utvalda e-handlare
och apotek i Sverige, Norge och Danmark. Genom starka relationer och hog serviceniva
stottar vi vara partners i deras utveckling och tillvaxt.

Utbildning och support

Kunskap och inspiration ar karnan i vart arbete. Vi erbjuder gedigna utbildningar i vara
varumarken samt inom forsaljning och digital marknadsforing. Varje ar utbildar vi
hundratals branschkollegor och stéttar salongernas utveckling med kampanjer och
skraddarsytt marknadsféringsmaterial. Var kundtjanst och webshop sakerstaller

att vara kunder far basta majliga service.

Var historia och framtid

Sedan starten har Kraft Group vuxit till en branschledande aktér inom professionell skonhet.
Vara kontor i Malmo och Stockholm fungerar daven som utbildningslokaler dar vi skapar
moijligheter for utveckling och innovation. Sedan 2018 ar vi B Corp-certifierade, vilket speglar
vart engagemang for hallbarhet och ansvarstagande féretagande. Med en standig vilja att
utvecklas och anpassa oss till marknadens behov ser vi fram emot att fortsatta leverera
kvalitet och service i varldsklass.
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Om tjansten

Till vart distrikt Ostergétland/Sméaland med
omnejd, soker vi omgaende en driven, nyfiken,
engagerad och erfaren resande séljare/kundut-
vecklare. Som resande séljare kommer du att
bygga ny distribution och utveckla befintlig. Du
blir budgetansvarig for utvalda hudvardssalonger
och du ingar i ett professionellt team av séljare
som ar toppmotiverade for att leverera det for-
vantade resultatet. Den attraktiva och valkanda
produktportfoljen bestar bl a. av premiumvaru-
marken som Bioline Jato, Comfort Zone,

Skin Regimen, Medik8, Algologie och PUR.

Tjansten ar en heltidstjanst (med start sa snart
som mojligt eller efter 6verenskommelse) och
[amplig bostadsort ar runt Jonkdpingstrakten
upp till Linkoping.

Arbetsuppgifter:

e Med rapportering till forsaljningschefen har
du helhetsansvar och ar ytterst ansvarig for
tillvaxten i ditt geografiska distrikt. Pa ett
strukturerat och metodiskt satt far du ansvaret
att sdlja, inspirera och marknadsfora vara
varumarken. Férutom utveckling av befintliga
salonger arbetar du aktivt med uppsdkande
forsaljning och nykundsbearbetning som ar en
viktig del av var verksamhet.

e Du ansvarar sjalvstandigt for att planera ditt
saljarbete och salongsaktiviteter, sadlja in kam-
panjer och saljframjande atgarder (enligt
faststalld saljplan) samt inspirera och coacha
salongspersonal sa att de har vara varumarken
"top of mind”.

e Du skapar langsiktiga relationer och tillsam-
mans med aterforsaljaren/salongen planerar
du arbetet i syfte att framja forsaljningen mot
konsument och for att bidraga till salongens
Okade tillvaxt och l6nsamhet.

| rollen kommer du att starka portféljens varu-
marken genom att sakerstdlla en hog synlighet
och néarvaro hos vara salonger samt skapa
positiva och engagerande salongsupplevelser
och event.

Tillsammans med dedikerade arbetskollegor
arbetas det malinriktat och proaktivt for att
na uppsatta mal.

Kvalifikationer:

Nagra ars erfarenheter som resande séljare fran
branschen eller narliggande bransch med kon-
sumentprodukter.

Har stark kommunikationsférmaga (ett nej idag
ar inte ett nej for alltid) och kan salja idéer samt
forvandla dem till handling.

Kan uttrycka dig val i tal och skrift pa svenska
och engelska.

Du ar en van anvandare av MS 365 och nagot
CRM-system samt har minst gymnasieexamen.
Har korkort, gillar att kora bil och du ar van vid
att standigt vara pa resande fot dar 6vernatt-
ningar ingar.

Egenskaper vi ser hos dig:

Du brinner for kundmotet, ar prestigelds,
ansvarstagande, ditt driv och din energiniva
ligger 6ver genomsnittet.

Du kdnnetecknas av ett positivt humor, ar
flexibel, agil, 6ppen for forandringar och du
uppskattar ett hogt tempo.

Ett starkt affirsmannaskap ar ett nyckelord

for att lyckas i rollen.

Du ar sjalvgaende, proaktiv, och du drivs av att
bidraga, utveckla och skapa resultat och forsalj-
ningsframgangar. Som framatlutad teamplayer
satter du laget framfor jaget och precis som oss
gillar du att ha kul pa arbetsplatsen

— da kommer resultatet!

Ar du den vi séker?

Skicka in din ansékan, innehdllande CV och personligt brev (ej via LinkedIn), till: jobb@jkraft.se
Din ansékan vill vi ha sa snart som méjligt, (urval sker I6pande och kan avslutas innan sista
ansékningsdagen), dock senast den 22 april 2026. Ange “resande sdiljare dst” i imnesraden

vid ansékan.
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